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“Sinirlari Kaldiran Kadinlar” Programi, Yapr Kredi
Bankasi ve Avrupa Imar ve Kalkinma Bankasi (EBRD)
tarafinda JPMorganChase'in destegiyle hayata gecir-
ilen ortak bir girisimdir. Program, kadinlarin lider-
ligindeki isletmelere temel dijital, pazarlama ve ihra-

cat becerileri kazandirarak kliresel e-ticarette rekabet
guclerini artirmayr amaclamaktadir.

Program ortagl Coniwi, cevrim ici egitimlerin tama-
mini tasarlayip uygulamakta; pazaryeri hesap acilisin-
dan urun listelemeye, icerik ve fotograf hazirligindan
lojistik ve dijital reklamciliga kadar tum temel konu-
larda katilimcilara uygulamali bir 6grenme deney-
imi sunmaktadir. Bu egitimler, girisimcilerin uluslar-
arasl pazarlarda basarili olmalari icin gerekli altyapiy
olusturmaktadir.

Egitimleri tamamlayan ve yuksek potansiyel gosteren
girisimciler arasindan secilen katiimcilar, Gg ay stren
birebir e-ihracat danismanligi almaktadir.  Coni-
wi tarafindan verilen bu danismanlik; pazar analizi,
magaza kurulumu, Urtn hazirhgi, reklam planlamasi
ve pazaryeri optimizasyonu gibi adimlari kapsayarak
girisimcilerin en az bir uluslararasi platformda satisa
baslamaya hazir hale gelmelerini hedefler.

Bu hikaye kitabi, programin egitim ve danismanlk
bilesenleri sayesinde dijital kapasitelerini guclendiren
ve ihracat yolculugunda onemli adimlar atan kadin gi-
risimcilerin basarilarini bir araya getirmektedir.
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Onun isi,
onun hikayesi




‘Program, bilgiyi
pratige donustlrmeme

elgeiingleNolieige]x
vizyonumu Kuresel bir
varliga donusturdd.”

Burcu Efe
Kurucu | Gida Muhendisi | Zeytinyagi Uzmani
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LA MIA

OLIVA

Programa neden katildim

“Programi Yapi Kredi Bankasi’nin web sitesindeki
duyuru sayesinde gordim. Bir gida muhendisi ve
zeytinyagr tadim uzmani olarak, Urettigim zeytin-
yagini global olcekte tanitmak ve Turkiye'yi en iyi
sekilde temsil etmek istiyordum, bu benim temel
motivasyonumdu.”
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Etsy: La Mia Oliva

La Mia Oliva
Zeytinyagi Uranleri

@lamiaoliva_

Program oéncesindeki baslica zorluklar

“Akademik gec¢cmisim sayesinde gUclU bir teor-
ik altyapiya sahiptim; ancak bu bilgiyi pratige
donusttrmek benim icin en kritik asamayd.”

Program isimi nasil gui¢lendirdi

“Program sayesinde markami uluslararasi bir plat-
formda konumlandirma cesareti kazandim ve ilk
adim olarak Etsy magazami actim. Artik is stratejim
daha hedef odakli, daha bilingli ve kiresel bir vizyon-
la sekilleniyor.”

Surecte en degerli katki ne oldu

“Benim icin en degerli katki mentorluktu. Men-
torimuzun yol gostericiligiyle teori pratige donustu
ve guvenle ilerlememizi saglad.”



"Bu yolculuk bana
liderligin cesaretle
basladigint &gretti.”

0

Somut ¢iktilar

“Programdan sonra Women in Olive Oil agina katilarak
ABD pazarina acilma yonunde adim attim. Ayrica Olive
Oil Professor platformunda hikayemi ve Turk zeytinyagini
anlattigim bir roportaj gerceklestirdim. Simdi ise Avru-
pa'daki alici-satici etkinliklerinde farkli firmalarla ihracat
gorusmeleri yaplyorum.”

Liderlik perspektifi

“Bu surec¢ bana liderligin cesaret ve kararlilik gerektirdigi-
ni dgretti. Deneyimlerimi paylasarak diger kadin girisim-
cilere destek olmaya devam edecegim.”

Programdan
one ¢lkan kazanumlar

Katilim yih: Danismanlik odagi

2024 Dijital pazarlama & e-ihracat
One cikan sonuglar

* Etsy magazasinin acilmasi

e Uluslararasi gorunurltigtin artmasi

s ihracat baglantilarinin genislemesi

* Klresel zeytinyagi aglarina katihm




Buse Tellioglu Altindis

Kurucu | Artizan Makarna Ureticisi

AoralellT

Programa neden katildim

“Programi kadin girisimcilik networkum ve TOBB
Kadin Girisimciler Kurulu aracih@iyla duydum. Kadin-
larin kuresel pazarlarda daha goérundr hale gelme-
sini hedefleyen bu vizyon beni cok etkiledi. Bon-
atelli markasiyla yerelden baslayan yolculugumuzu
uluslararasi arenaya tasimak en buyUk motivasyo-
num oldu.”

Program 6ncesindeki baslica zorluklar

"En  buyuk zorluklarimizdan biri, Uranlerimiz-
in hikayesini ve dederini yurt disindaki potansi-
yel aliclara dogru sekilde aktarabilmekti. Dijital
pazarlama, dogru distributorlere ulasma ve ihracat
konusunda stratejik bir yol haritasi olusturma konu-
larinda eksiklerimiz vard1.”

‘Program,
Bonatelli'nin
yerel bir lezzetten

kuresel bir markaya

dénusmesi icin bana

strateji ve ozguven
kazandurdt.”
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pastabonatelli.com

Bonatelli
Artizan Makarna &

Gurme Gida UrUnleri @bonatelliofficial

Surecte en degerli katki ne oldu

“Program, Bonatellinin markalasma yolculuguna
profesyonel bir bakis kazandirdi. Dijital varligimiz
gUclendi, ihracat odakli stratejiler gelistirdik ve
markamizi'kadin liderliginde dogan bir deger’ olarak
daha net konumlandirdik. Artik hem i¢ pazarda hem
de ihracat iletisimimiz ¢ok daha stratejik ve tutarl.”

Program isimi nasil gu¢lendirdi

“Benim icin en degerli katki, dijital araglar ve e-ti-
caret konusunda verilen yonlendirmelerdi. Bon-
atellinin  hikayesini dogru kitlelere ulastirmak,
drdnlerimizi dogru pazarlara tanitmak ve dijital
gorandrlugumuazt artirmak konusunda cok sey
o6grendim. Dijital pazarlama artik sadece tanitim

degil, stratejik bir blydme alanimiz.”



"Bu yolculuk bana
liderligin cesaret, ilham
ve baglantt kurma
sanatt oldugunu
haturlattt.”

Somut ¢iktilar

“Program sayesinde 0Ozellikle Orta Dogu ve Avru-
pa pazarlarinda yeni baglantilar kurduk. Katildigimiz
uluslararasi platformlar hem ihracat hem de marka
gorunurligu acisindan yeni firsatlar yaratti. Ayrica kadin
girisimciler arasinda guclu bir dayanisma agi olustu —
bu da surdurtlebilir is birliklerinin temelini atti.”

Liderlik perspektifi

“Bu sureg¢ bana liderligin sadece yoneticilik degil; ilham
verme, cesaret gosterme ve baskalarini destekleme san-
atl oldugunu gosterdi. Hikayemi daha cesurca paylas-
mayl, ekibimdeki kadinlara mentorluk yapmayi ve kadin-
larin Uretimde daha fazla yer almasina katki saglamayi
kendime gorev edindim.”

Programdan
one ¢lkan kazanumlar

Katihm yilh: Danismanlik odagi
2024 Dijital pazarlama & e-ihracat stratejisi
One cikan sonuglar

* Artizan makarnayi kuresel pazarlara uygun
sekilde konumlandirma

* Dijital gorunurlagun glclenmesi
* Orta Dogu ve Avrupa pazarlarinda yeni baglantilar
* E-ihracat platformlarina giris icin saglam hazirlik

* Kadin girisimciler arasi dayanisma aginda aktif rol




Nermin Tas

Kurucu | Tasarimci

Programa neden katildim

“Kadin girisimci aglarindaki paylasimlar sayesinde
programdan haberdar oldum. E-ticaret faaliyetler-
imizi 6lceklemek, markamizi yurt disi pazarlarda
dogru konumlandirmak ve 6zellikle Amazon tarafin-
da deneyimli mentorlukla hiz kazanmak icin pro-
grama katildim.”

Program 6ncesindeki baslica zorluklar

“Sinir Gtesi e-ticarette dogru pazar secimi, marka
konumlandirmasi ve operasyon surecleri (lojistik,
vergi, iade) en ¢ok zorlandigimiz alanlardi. Amazon
magaza acllis, Uruin listeleme kalitesi ve rekabetgi fi-
yatlandirmayr dogru kurgulamak da temel guclukler-
imiz arasindaydi.”

"Program,
markamizt kiresel
pazarlara tasimak

icin ihtiyacimiz olan
net yol haritasint ve

stratejik hizlanmayt
sagladt.”
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Etsy: thenerodesign

Nero Design
El Yapimi Taki &

Aksesuar Tasarimi )
@tnerodesign

Program isimi nasil gu¢lendirdi

“Program, ihracat ve e-ticaret i¢in net bir yol haritasi
olusturmamiza yardimci oldu. Oncelikli pazarlar be-
lirledik, kanal bazli OKR yapisi kurduk. Amazon'da SEO
odakli listeleme, A+ icerik ve kampanya kurgulariyla
gorunurli@umuzu artiracak adimlari sistematik hale
getirdik.”

Surecte en degerli katki ne oldu

“En degerli katki mentorluktu. Ozellikle Amazon
pazaryerinde magaza kurulumu, kategori secimi ve
listeleme iyilestirmelerinde ¢cok somut yonlendirmeler
aldik. Pazar analizi ise hedef ulkelerde talep ve rakip
dogrulamasi yaparak kararlarimizi gt¢lendirdi.”



"Bu program bana
veriye dayall karar
vermenin, dogru
pazart segmenin
ve hizli iterasyonun

glclnu gosterdi.”
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Somut ¢iktilar

“Onceliklendirdigimiz yurtdisi pazarlarda markamizi
konumlandirdik, Amazon magazamizi actik ve Urun listel-
erimizi satisa hazir hale getirdik. Bdylece sinir otesi satis
kanallarini aktive ederek operasyonel surecleri (kargo,
fiyatlandirma, icerik) isler hale getirdik.”

Liderlik perspektifi

“Bu sUre¢ bana pazar yeri odakli distinmenin ve veriye
dayali ilerlemenin énemini pekistirdi. flerleyen dénem-
de Amazonda reklam optimizasyonu, yorum stratejisi
ve katalog genisletme Uzerinde derinlesmeyi; uygun za-
manda ise diger pazaryerlerine kademeli acilmayr hede-
fliyorum.”

Programdan

one ¢tkan kazanumlar

Katilim yih: Danismanlik odagi

2024 Amazon madgaza kurulumu,

SEO & listeleme, pazar analizi,
fiyatlandirma stratejisi

One ¢ikan sonuglar

* Amazon magazasinin acilmasi
* SEO ve A+ icerik ile gorunurligun artiriimasi
* Hedef pazarlarda konumlandirma

* Operasyonel sureclerin (kargo, fiyatlandirma, icerik)
oturmasi




Ayse S6nmez

Kurucu | Tasarimci | Purdy Plum
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PURDY PLUM

Programa neden katildim

“Sinirlari Kaldiran Kadinlar programini sosyal medya
Uzerinden duydum. Kadin girisimcilere uluslararas
pazarlarda yer acmayi hedefleyen bu yapi beni ¢ok
etkiledi. Kendi tasarladigim bebek ve ¢ocuk Urin-
lerini dunyaya tanitma hayalim oldugu icin katiimak
benim icin cok degerli bir adimdr.”

Program oncesindeki baslica zorluklar

“En buytk zorluk, Grunlerimi yurt disina nasil
ulastiracagimi bilmemekti. Etsy gibi platformlarda
satis, fiyatlandirma ve gorunurlik konularinda ye-
terli bilgiye sahip degildim. Bu belirsizlikler zaman
zaman motivasyonumu dusurdyordu.”

‘Program,
tasarladi@im urdnleri
dunyaya ulastirma

hayalimi gercege
donustirmem icin
bana ydn, cesaret ve
strateji kazandurd.”

Purdy Plum

Bebek & Kuglik Cocuk

Tekstil Urtnleri e

Program isimi nasil gu¢lendirdi

“Program sayesinde markami uluslararasi pazarda
konumlandirmayl 6grendim. Egitimler, Urunlerimi
benimle birlikte calisan kadinlarla daha profesyo-
nel bir sekilde hazirlamami ve Etsy gorundrldgumu
artirmami sagladi. Artik hem daha stratejik hem daha
dzguvenli ilerliyorum.”

Surecte en degerli katki ne oldu

“Benim icin en degerli katki mentorluktu. Deneyim-
li danismanlarla birebir calismak; Grtnlerimi nasil
farkllastirabilecegimi, hedef kitleme nasil ulasabi-
lecegimi ve markami strddrulebilir bir yaprya nasil
kavusturabilecegimi anlamami saglad.”



"Bu surec bana sabrin,
planlamanin ve stratejik
bakusin bir markay:
ileri tastyan temel glc
oldugunu ogretti.”

Somut ¢iktilar

“Program sayesinde Etsy satislarim uluslararasi duzeye
ulasti. Urtinlerimi diinyanin farkl Glkelerindeki misteril-
ere sunma firsati buldum. Ayrica diger kadin girisimciler-
le kurdugum guclu is birlikleri, isimi buylutmem ve yeni
pazarlara acilmam i¢in somut adimlar atmami saglad!.”
Liderlik perspektifi

“Bu sure¢ bana liderligin bilincli karar verme, firsatlari
dogru degerlendirme ve surdurulebilir ilerleme old-
ugunu hatirlatti. Bundan sonraki dénemde de bu kazan-
digim bakis acisini markami buyutmek ve yeni pazarlara
aclimak icin kullanmayi planhyorum.”

Programdan
one ¢lkan kazanumlar

Katilim yih: Danismanlik odagi

2024 Dijital pazarlama, Etsygorunurltgu,
e-ihracat

One cikan sonuglar

* Uluslararasi Etsy satislari

¢ Uriin hazirlik stireclerinde profesyonellesme
* Yeni pazar baglantilar

* Kadin girisimci dayanisma aginda aktif rol

* Stratejik buyume ve surdurulebilir marka yonetimi




Seral Tan

Kurucu | Tasarimci

’
’,

design

Programa neden katildim

“Programi sosyal medya Uzerinden duydum. Kadin
girisimcileri kuresel pazarlarda daha gérdandr kil-
ma hedefi, Sodd Design'in vizyonu ile tamamen
OrtUstyordu. Bu nedenle basvurmak benim icin
dogal bir adim oldu.”

Program éncesindeki baslica zorluklar

“E-ihracat surecinde teknik detaylara hakim olma-
mak en buyudk engeldi. Etsy magaza kurulumu,
dogru drun aciklamalari, fiyatlandirma ve lojistik
gibi konularda bilgi eksikligim vardi. Bu eksikler
global pazardaki gorinurligumu ve satis firsatlarini
sinirliyordu.”

"Bu program,
tasarumlarimt
kiresel sahneye

tastyacak dijital dili
ve stratejiyi bana
ogretti.”

SODD Design

El Yapimi Tasarim Objeleri

& Dekoratif Urtinler @satlesian

Program isimi nasil gu¢lendirdi

“Program sayesinde markamin dijital stratejisini pro-
fesyonel bir zemine tasidim. Uriin hikayelerini glob-
al musterilerin ilgisini ¢ekecek bicimde anlatmayi,
SEO odakli icerikler hazirlamay ve dijital pazarlama
araclarini etkili kullanmayi 6grendim. Etsy magazami
aktif hale getirerek uluslararasi musterilere ulasma
surecine basladim.”

Surecte en degerli katki ne oldu

“Benim i¢in en degerli katki mentorluktu. Her adim-
da sorularima dogrudan yanit bulabilmek ve tasarim
odakli bir markanin e-ticarette nasil konumlanabi-
lecegini gormek cok 6greticiydi. Dijital araglara yone-
lik pratik egitimler de sureci oldukca guclendirdi.”



"Bu program,

dijital dinyadaki
sintrlarin aslinda
zihnimizde
basladigint fark
ettirdi.”

Somut ¢iktilar

“Etsy magazami acarak Urdnlerimi uluslararasi muster-
ilere sunmaya basladim. Program, markamin global
pazara daha glvenle adim atmasi icin somut ve guclu bir
baslangic noktasi oldu.”

Liderlik perspektifi

“Bu suire¢ bana kendi sesimi markamin diliyle daha evren-
sel bir sahnede ifade etme cesareti verdi. Ogrendikler-
imi Sodd Design'in dijitallesme yolculugunda ve ileride
kuracagim is birliklerinde daha bilingli, planli ve global
dusuinen bir lider olarak kullanmayi hedefliyorum.”

Programdan
one ¢tkan kazanumlar

Katilim yih: Danismanlik odagi

2024 Etsy magaza kurulumu, dijital
strateji, SEO & icerik, pazarlama
araclari

One Cikan sonuglar

* Etsy magazasinin agiimasi

* Global gorunurluk icin stratejik icerik Gretimi
* Dijital pazarlama araclarinda yetkinlik artisi

* E-ihracat surecinde profesyonel yol haritasi

* Tasarim odakli markanin global konumlandiriimasi



Cigdem AKin

Kurucu | Moda Tasarimcisi | Cha by Cigdem Akin

CICDEM AKN

Programa neden katildim

“Programi Istanbul Ticaret Odasindan gelen bir
e-posta ile kesfettim. Uzun vyillar fiziksel satis
agirhkli calisan bir marka olarak, dijital tarafa gecis
icin dogru yolu arlyordum. Programin icerigi tam
olarak bu ihtiyaci karsiladigr icin basvurmaya karar
verdim.”

Program o6ncesindeki baslica zorluklar

“Teknik surecler en buUyuk engeldi. Kendi sitemi
kurmak, Grtnleri yUklemek, dijital satisin altyapisini
yonetmek gibi konularda vyeterli bilgiye sahip
degildim. Nereden baslayacagimi bilmemek sureci
zorlastiriyordu.”

‘Program, fiziksel
satistan dijitale gegis

icin ihtiyactm olan
yond, dili ve stratejiyi
kazandurdL.”

Cha by
Cigdem Akwn

Cagdas Kadin Giyim
ve Tasarim @cigdemakin_official

Program isimi nasil gu¢lendirdi

“Program, dijital satis stratejimi netlestirdi ve kolek-
siyonlarimi daha hedefli hale getirmeme destek
oldu. Markamin online platformlarda nasil daha
gOrunur olabilecegini 6grenmem, pazara dijital
taraftan daha gugclu bir giris yapmami sagladi.”

Surecte en degerli katki ne oldu

“Benim icin en degerli katki mentor destegi ve grup
analizleriydi. Hangi dijital platforma yonelmem ger-
ektigini bu surecte netlestirdim. Bu karar asamasi,
markanin dijital gelecegini planlamak agisindan en
kritik kazanimlardan biriydi.”



"Bu siireg, dijital
diinyantn korkutucu

degil; planlandiginda
markaya hiz ve esneklik

kazandtran bir alan

oldugunu gosterdi.”

Somut ¢iktilar

“HenlUz cok yeni olmasina ragmen dijital altyapimiz ku-
ruldu, online magazamiz olusturuldu ve artik Grtnlerim-
izin uluslararasi musteriye ulasmasi mimkun hale geldi.
fhracatin ve dijital satisin zaman icinde oturacagini, bu
temelin gelecekte yeni is birliklerine zemin hazirlaya-
cagini dusunudyorum.”

Liderlik perspektifi

“Radikal bir donusim yasadigimi soyleyemem ama
cok sey 6grendim. Daha 6nce icinde olmadigim dijital
sureclerle calismak hem hiz kazandirdi hem de gelecege
yonelik planlarimi netlestirdi. Bu bilgileri adim adim
uygulayarak markayi dijital tarafta daha saglam bir te-
mele oturtmayi ve ekibimle birlikte bu dontstmu yonet-
meyi hedefliyorum.”

Programdan
One Ctkan Kazanumlar

Katilm yilh: Danismanlik odagi

2024 Dijitallesme, online satis altyapisi,
pazaryeri/kanal secimi

One ¢ikan sonuglar
* Dijital magaza altyapisinin kurulmasi
* Hedef dijital satis kanallarinin netlesmesi

* Online gorunurluk ve dijital stratejide netlik

* Uluslararasi musteriye erisim icin temel zeminin
olusmasi



Bu hikaye kitabindaki
kadinlart birlestiren sey, buylmeye
duyduklart ortak baglilik. Yolculuklart
gOsteriyor ki dogru destekle yeni
beceriler yeni pazarlara, hayaller ise
eyleme déndsuyor.
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